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Un valenciano, Manclus, introdujo la tecnologia en los afos cincuenta

La electrificacién llega a los

MIGUEL ANGEL SANCHEZ

LREDEDOR de la década
de los cincuenta, los avan-
ces tecnologicos entraron
en el cerrado mundo de la
fabricacion de campanas,
una elaboracién que hasta entonces habia
permanecido sujeta a unas normas ances-
trales y tradicionales. Fue precisamente
una industria valenciana la que d
primer paso que, a pesar de su ace
generalizada, sigue recibiendo criticas de
diversos sectores. Fue el padre de Salva-
dor Manclas, actual propietario de la fun-
dicion Industrias Manclus, quien ideo la
electrificacion de las campanas.

«Mi padre era un hombre —confiesa
Salvador— que tenia vision de futuro y
que vio que a la larga existia una necesi-
dad que poco a poco ha ido confirmando-
se». Segln Salvador Manclus, los seguros
sociales, los sueldos y las preocupacio-
nes, ademas de la crisis econémica, fue-

ron propiciando la extension de los cam-
paneros manuales, ya que las parroquias
no se los podian permitir.

De esta forma, alrededor de los afios

cincuenta, el valenciano Manclis comien-
za a comercializar un sistema eléctrico
para que las campanas «repiquen» solas.
Conforme ha ido pasando el tiempo, este
tipo de campanas se han ido extendiendo

, ianclas, Una
de las tres ultimas fundiciones de campa-
nas que existen en Espana, segun Salva-
dor, viene fabricando alrededor de veinte
campanas cada dos meses. De todas las
que se funden, el 80% son refundidas y el
veinte nuevas. De estas Gltimas, més del
80% son electrificadas y el resto manua-
les, lo que da una idea de la evolucion del
mercado.

A pesar de las criticas, Salvador, el hijo,
del pionero, defiende la introduccion de la
moderna tecnologia. «Las eléctricas sue-

nan igual que las manuales, ya que en las
primeras la campana en si se encuentra
separada de la parte superior mediente
una madera de encina previamente trata-
da»n. No obstante, Salvador reconocio gue
la cadencia de sonido de las eléctricas, al
ser siempre la misma, resulta monétona,
mientras que en las manuales el campa-
nero varia el ritmo continuamente. No
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Un negocio que aun da de comer

La fundicion de campanas, a pesar de
los momentos que corren, adn resulta un
buen negocio. «Aunque la gran expansion
del mercado vino en los afios cuarenta y
cincuenta, tras la guerra civil, ain es ren-

' table fabricar campanasy». Parte de esta

rentabilidad se centra en la falta de com-
petencia, en el pequefio numero de
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Casi todas las campanas voltean por electricidad.

'

campanarios

empleados que requieren !as tres fabricas
existentes y en la exportacién al continen-
te americano.

Actualmente, estdn construyendo los
moldes para fundir veinte nuevas campa-
nas. «Es un proceso caro —explica—, ya
que tenemos que fabricar también todos
los complementos, como las vigas, torni-
llos y tuercas, cojinetes y accesorios sléc-

" Segun parece, los adelantos técnicos
no se han detenido, y Salvador afirma gue
con elect icidad seria capaz de «voitears
cualquier campana, por grande gue iuera.
«Otra cosa —senala— es que el campana-
rio donde esté colocada pueda resistirlo».

Las criticas contra la electrificacion, sin
embargo, por parte de los campaneros
puristas, siguen sucediéndose. Frente a
un hecho ya imparable y extendido, recla-
man el arte del antiguo campanero que
las hacia sonar a su voluntad. |




